MFR DE NEUVY-LE-ROI * ANNEE DE FORMATION 2026-2027

Premiere professionnelle

Option Animalerie
Repéres pour les maitres de stage et d’apprentissage

Approfondir les connaissances animaliéres, conduire les premiéres ventes et comprendre I'activité commerciale de
I’entreprise. L'aquariophilie d’eau douce constitue un axe technique majeur de I'année.

Session a la MFR Grands themes professionnels Pistes en entreprise

Session 1 . . .. ) . Présenter I'entreprise ; observer
Commerce et éthique ; distribution, organisation de I'entreprise, ) . ) -
07/09 au 19/09 e e . ) une réception et identifier le
achats et livraisons. Matériel d’aquarium d’eau douce. L. _
2026 matériel aquariophile.
Session 2 Démarche marketing et statuts juridiques ; approvisionnements. Compléter la présentation de
28/09 au 03/10 Espéeces animales et végétales d’aquarium d’eau douce ; I’entreprise et reconnaitre les
2026 commerce et éthique. especes commercialisées.
Session 3 - . . , ; . Relier alimentation et besoins des
Nutrition animale ; especes d’eau douce. Démarche marketing, . i R
26/10 au 31/10 P . . animaux ; s’exercer a des calculs de
stratégie d’entreprise et calculs commerciaux.
2026 vente.
Session 4 -, . e , Identifier la clientéle, les fonctions
Nutrition et aquariophilie d’eau douce. Marché, zone de b -
16/11 au 28/11 L . , . . de I'équipe et les caractéristiques
clientele, fonctions de I'entreprise et calculs commerciaux. ,
2026 du marché.
Session 5 Nutrition et connaissance des especes d’eau douce. . . N
. , . L. Consolider les observations utiles a
14/12 au 19/12 Fonctionnement de I'entreprise et consolidation des calculs , . ) .
. la présentation de I'entreprise.
2026 commerciaux.
Session 6 Respiration animale ; hébergement et réglementation canine et  Décrire le magasin ; observer une
18/01 au 30/01 féline. Etudes de marché, présentation du magasin, préparation  vente et les documents qui
2027 de la vente, avoirs et TVA. I’'accompagnent.

Lecture : une session regroupe les semaines consécutives indiquées « MFR ». Les pistes en entreprise sont des
suggestions, a adapter a I'activité et au niveau d’autonomie du jeune.
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Premiere professionnelle

Option Animalerie

Suite du déroulé professionnel prévisionnel

Session a la MFR Grands themes professionnels Pistes en entreprise

Session 7 Respiration ; filtration des aquariums. Protection animale, Identifier les équipements de
15/02 au 20/02 localisation du magasin, études de marché, TVA et conduite de filtration et questionner le client
2027 la vente. avec le tuteur.
Session 8 Développement du chiot et du chaton ; respiration et filtration. Recueillir des données autorisées
01/03 au 06/03 Fournisseurs, indicateurs du magasin, négociation et sur le rayon et comparer les
2027 réglementation animale. produits proposés.
Session 9 Reproduction animale ; éveil et socialisation. Alimentation et Observer le suivi d’'une vente et
15/03 au 27/03 traitements en aquariophilie. Concurrents, personnel, marques,  analyser I'offre ainsi que la
2027 réglementation commerciale et suivi des ventes. concurrence.
Session 10 Reproduction et bien-étre ; aquariophilie d’eau douce et Construire un argumentaire a
12/04 au 17/04 protection animale. Offre du magasin, personnel, co(t des partir des besoins du client et du
2027 produits et entrainement a la vente. codt des produits.
Session 11 Reproduction puis génétique ; comportement et sécurité. Analyser les points forts et les
10/05 au 22/05 Aquariophilie, gammes, stratégie de I'entreprise, colts et points a améliorer du magasin avec
2027 entrailnement a la vente. le tuteur.
Session 12 Génétique, éducation et bien-étre. Réception, acclimatation, . P
. L L . . Participer aux opérations du rayon
07/06 au 12/06 entretien et suivi du rayon animalier. Prix, offre commerciale et L . .
. et justifier un conseil ou un prix.
2027 conduite de la vente.
Session 13 Bilan des connaissances : génétique, bien-étre, attentes envers Vérifier les informations du dossier
21/06 au 03/07 I’'animal. Gestion du rayon, fixation des prix et évaluation de la et faire le bilan de I'autonomie
2027 vente ; finalisation de la présentation d’entreprise. acquise.

Votre accompaghement

Faire le lien avec les situations vécues, expliquer les gestes et les choix professionnels, puis échanger avec le jeune sur ses
progres. Les activités se réalisent sous votre accompagnement, dans le respect des consignes de sécurité et du vivant.
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